
製造業様向け経営力強化セミナー
～ 製造業の経営者(CEO、CIO)の皆様へ ～

拝啓 貴社におかれましては益々ご清栄のこととお慶び申し上げます。
平素は、格別のご高配を賜り厚くお礼申し上げます。
リーマンショック後の長引く景気後退は底を打った観がありますが、新興国の市場の拡大と共にビジネスのグローバル
化はますます進展しています。
本セミナーでは、激変する経済環境に対応するために、「グローバル事業の戦略的展開」、「ネットワークを使ったお客
様へのアフターサービス」、「SCM対応とコスト競争力強化」の切り口からグローバル化を勝ち抜いていくためのＩＣＴ活用
を中心にセミナーを実施いたします。
皆様におかれましてはご多忙のこととは存じますが、是非ともご来場を賜りますようお願い申し上げます。

敬具

平成２２年７月２９日（木） 13:30 ～ 17:30 （受付開始 13:00～ ） ※展示会場は13:00からご入場いただけます。

日 時

石川県地場産業振興センター 本館 ３Ｆ 第５研修室
住所 金沢市鞍月２丁目１番地 TEL （076）268-2010

会 場

交 通

【主催】 北国インテックサービス株式会社 クオリカ株式会社 ソラン北陸株式会社
【協賛】 株式会社インテック フューチャーナレッジコンサルティング株式会社 株式会社小松製作所

東洋ビジネスエンジニアリング株式会社 アスプローバ株式会社 株式会社計算力学研究センター(順不同）

無料

参 加 費

セ ミ ナ ー 内 容 ※詳しくは裏面を参照願います。

＝＝ ビジネスのグローバル化を勝ち抜く ＝＝

※お車でお越しの方は、緑色の駐車場をご利用ください。

第一部 「グローバル事業拡大に向けた戦略的取り組み」

フューチャーナレッジコンサルティング

第二部 「ＩＴ活用による製造業ビジネスモデルの創造と変革」

コマツ

第三部 「グローバル化を目指す製造業に必要となるＳＣＭ基幹システムとは」

インテック、アスプローバ

□ 生産・販売統合管理システム

MCFrame XA ﾏﾙﾁﾗﾝｹﾞｰｼﾞ対応

□ 販売管理システム 社長の右手

□ アウトソーシングサービスご紹介

□ 機械予防保全支援システム CareQube（仮称）

□ 製造業向け生産管理ソリューション AToMsQube

□ 生産スケジューラ Asprova APS

□ ＣＡＥソリューション SolidEdge NX Nastran

□ 指向性アレイスピーカー

□ ﾄｰﾀﾙｱﾌﾀｰﾏｰｹｯﾄｿﾘｭｰｼｮﾝ CSS-Net

※都合により展示内容が事前の予告なく変更されることがあります。

展 示 コ ー ナ ー （同時開催）



セミナー スケジュール

ＩＴ活用による製造業ビジネスモデルの創造と変革

コマツ CSSソリューション本部 本部長 高橋 進

コマツにおいて海外駐在を通じて製品のサポート活動に長年従事した経験を活かし、会社収益
の基盤となるITツール（CSS：Customer Support System）の構築及び運営責任者の観点から、
現在更には将来の景気変動及び新興国製造業との競争に打ち勝つ為、ICT活用に関するアフ
ターマーケット戦略について提言します。

14:45
～
15:35

セミナー終了 ※セミナー終了時間までゆっくりと展示コーナーをご覧ください17:30

セミナー閉会 ご挨拶 クオリカ株式会社16:35
～

16:40

グローバル事業拡大に向けた戦略的取り組み

ーアジア新興市場を取り込めない企業の成長はない－

フューチャーナレッジコンサルティング株式会社 取締役 生野 勝美

長期化する日本経済の閉塞状況は、EC発の財政問題に端を発した金融不安の再燃、不安定
な国内政治情勢などで、さらに深刻度を増している。この状況を打破する為にも成長するアジア
新興市場を中心とした「グローバル事業の戦略的展開」は、企業の最重要テーマであり、特に製
造業の力強い復活が強く期待されている。ICTの有効活用、マーケティングと商品企画力アップ
などの重要方策について、成功企業の事例や今後予測されるイノベーションを見据え、「企業の
成長と進化」への道筋を明らかにします。

13:35
～
14:35

セミナー開催 ご挨拶 北国インテックサービス株式会社13:30
～

13:35

グローバル化を目指す製造業に必要となるＳＣＭ基幹システムとは

株式会社インテック I-MCF事業部長 林 鋭範

アスプローバ株式会社

中国をはじめとするアジア諸国との競争が益々激化する中、ものづくり大国日本の製造業に必
要な真の基幹システムとは何か。これまでに培った課題解決ノウハウや改善を活かしつつ、グ
ローバル視点のサプライチェーンへの対応とコスト競争力強化を図る「勝つ仕組み」を事例を交え
てご紹介いたします。

15:45
～
16:35

受付開始13:00
～

テーマ／講師／内容時間

ご不明な点は、北国インテックサービス㈱ 営業部 セミナー事務局 担当：前田、竹田
Ｍａｉｌ：info@hokkoku-intec.co.jp TEL：076-266-3000 まで

お気軽にお問合せください。

受講をご希望される場合は、別紙の「セミナー参加申込書」にて必要事項をご記載の上、FAXにてお申込
いただくか、弊社ホームページ（http://www.hokkoku-intec.co.jp/）にて申込受付を行っております。

セミナー申込



講師略歴

フューチャーナレッジコンサルティング株式会社 取締役 生野 勝美 （いくの かつみ）

・コマツの工場IT部門にて、量産・個別受注の両生産方式での生産システム開発、維持、運用と生産
管理業務に従事 （９年）
・コマツの鋳造工場にて、生産管理・工場管理を担当。また、TQC事務局として工場のQC活動全般を統括。
協力企業のQC、経営指導 （８年）
・コマツ本社及びグループ会社でIT部門、経営企画部門長として、システム行政全般と業務改革をマネ
ジメントする。その間、海外拠点を含め、業務改革と並行して全社基幹システムの再構築プロジェクトを
推進 （２０年）
・２００６～ 北陸地区中小企業の経営・業務コンサルを開始
ISICO（石川県産業創出支援機構）の専門家を委嘱（2007～）
小松短期大学 非常勤講師（2009～）
フューチャーナレッジコンサルティング株式会社 取締役（2009～）

【ご支援・コンサル対象分野】 ・方針管理 ・IT ・TQC ・ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ ・財務管理 ・工場管理

コマツ CSSソリューション本部 本部長 高橋 進 （たかはし すすむ）

・1980～ コマツ海外拠点に駐在し、部品・サービスのアフターマーケット活動、及び現地国産化従事
・2000～ アフターマーケットのICTツールとしてCSS-Net事業を立上げ、更にコマツ販売代理店支援

ツールとしてCSSポータル及びEG-KOPENの開発・普及に従事

CSS-Netとは、コマツの販売代理店向けに4,000機種、計500万ページに及ぶ修理マニュアルや部品・
技術資料、カタログ、パーツカタログ等のドキュメントをペーパーレス化する中で生まれた「カスタマー
サポートシステム」です。情報共有の効率化により、アフターマーケットにおける業務改革を実現します。
CSS-Netは、様々な製造業が抱える製品一台一台のメンテナンスや、煩雑な業務の課題を徹底した
現場の視点で追求します。
いつでも、どこでも、誰にでも使えるネットワークシステムを構築し、高効率化・スピードアップ・トータル
コスト削減をアウトソーシングで実現します。そしてアフターマーケットにおいて真の顧客満足を創造します。

株式会社インテック Ｉ-ＭＣＦ事業部 事業部長 林 鋭範 （はやし としのり）

・1986～ 株式会社インテック 入社 北陸において製造業向け生産システム構築SE、営業を担当
・2001～ 首都圏地区においてMCFrameによる製造業向け基幹ソリューション（ERP)を展開

エンタープライスソリューション推進部長、I-MCF事業部長（現職）を歴任

MCFrameは、日本の製造業のお客様に求められるきめ細かな管理に対応した各種の機能を備えています
ので、標準機能のまま短期、低コストでの導入ができます。
更に、コアコンピタンスにつながる各社固有の業務プロセスや、変化する業務プロセスに柔軟かつ効率的
に追従できるフレームワーク構造と優れた開発支援ツールを併せ持っています。
このような柔軟性、拡張性が高く評価され、MCFrameは製造業を中心に約200社のお客様にご採用いただ
いています。


